Suivi individuel et personnalisé
avec un consultant expert a
linternational

Tarif préférentiel

POUR QUI?

Chefs
s’informer ou se lancer a l'international

d’entreprises, dirigeants voulant

ou?

Les formations collectives se dérouleront
dans nos locaux de Guilherand-Granges ou
d’Aubenas (lieu a confirmer selon origine
des participants)

QUAND ?

Premiére journée de formation le 16 juin
2014. Deuxieme journée le 30 juin 2014.

PARTICIPATION FINANCIERE

300¢°

* Tarif préférentiel pour les Travailleurs
Non Salariés grace a la participation du
Conseil Régional de la Formation
(sous réserve d’acceptation de votre dossier
par les services de la Région)

RENSEIGNEMENT ET INSCRIPTION

Chambre de Métiers
et de I’Artisanat de I’Ardéche
70 ALLEE DES ONDINES - BP 356
07503 GUILHERAND-GRANGES Cedex

Votre contact :

Johann SODINI
04750754 12
j.sodini@cma-ardeche.fr

iberté « Egalité « Frai
REPUBLIQUE FRANCAISE

X W Rhéne\lpés

COMMERCIAL

GO EXPORT

MATA

Chambres de Métiers
et de I’Artisanat

Ardéche

Réussir votre projet a I’international

PROGRAMME PRIMO EXPORT 2014 : 4 étapes

pour préparer I'internationalisation de votre entreprise

OBIJECTIFS

Vous souhaitez démarrer une activité a I'international

Mesurer I'impact réel d’une démarche export pour votre activité
Analyser votre capacité a exporter ou a pénétrer de nouveaux marchés
Accompagner votre entreprise dans sa stratégie de diversification

CONTENU

2 journées de formation collectives pour aborder les points suivants :

Les principes de base de la démarche export : contexte pays, marketing de
I'offre produit et/ou service...

Les aspects logistiques et juridiques d’'une démarche export : les conditions
réglementaires, les incoterms, négocier les transports, les formalités
douanieres, la fiscalité, sécuriser les paiements, les documents nécessaires a
I’exportation...

Organiser et préparer sa démarche commerciale : choisir et étudier le
marché cible, connaitre le réseau d’appui a [I'étranger, préparer la
documentation de I’entreprise, organiser sa prospection, la prise de rdv,
organiser des contacts...

3 demi-journées de suivi individuel dans votre entreprise qui vous permettront de :

Sélectionner les marchés export,

Définir votre offre par rapport a ces marchés,

Réfléchir aux changements dans I'organisation interne de votre entreprise,
Identifier les moyens a mobiliser (réseau d’appui, financement...)

Disposer d’un plan d’action précis et de recommandations pour sa mise en
ceuvre

Un séminaire de cloture pour vous permettre de rencontrer les principaux
partenaires de I'export (COFACE, Douanes, UBIFRANCE...)
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| | Je m’inscris | | Je souhaite étre contacté par un conseiller pour plus de renseignements



